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جامعة القاهرة

بكالوريوس تجارة قسم إدارة الأعمال تخصص تسويق.

شركة شيبسى للصناعات الغذائية إحدى شركات 
مجموعه بيبسيكو.

رئيس منطقه مبيعات.

العمل فى :

المسمى الوظيفى :

الوصف الوظيفى :

أسوان - سوهاج - وسط الإسكندرية - البحيرة - المنوفية - غرب 

الإسكندرية - والساحل الشمالي - والأسواق الخاصة.

للأفرع الأتية :

( ٢٠١٠ - حتى الأن )

شركة أوشن فودز للصناعات الغذائية ( لمبادا ).

مدير مبيعات الوجة القبلى.

العمل فى :

المسمى الوظيفى :

( ٢٠٠٧ - ٢٠١٠ )

-

-

-

-

-

-

-

وضع خطط واستراتيجيات المبيعات بناءً على تحليل السوق والمنافسة والفرص.

تخصيص الأهداف والموارد لكل منطقة أو سوق ومتابعة تنفيذها.

تقديم الدعم والتوجيه والتدريب لفريق المبيعات وتحفيزهم لتحسين أدائهم.

مراقبة وتقييم نتائج المبيعات وإعداد التقارير الدورية للإدارة العليا.

حل المشكلات والصعوبات التي قد تواجه فريق المبيعات أو العملاء.

بناء علاقات قوية وطويلة الأمد مع الموزعيين والشركاء التجاريين.

تطوير وتنفيذ أنشطة الترويج والتسويق لزيادة الحصة السوقية.

أبحث عن التحديات الجديدة من خلال إضافة المزيد من المعرفة الأكاديمية والعملية، 

وتعزيز معرفتي في نفس المجال ولدي التناغم في معرفة أساسيات المجالات الأخرى 

ذات الصلة. وأهدف إلى الانضمام إلى كيان ذي سمعة جيدة، لمواكبة معايير التميز 

من  المزيد  ولأضافه  السابقة  تجربتي  لتناسب  البارزة  شركتك  إلى  أقدم  المكتسبة، 

التحديات إلى مسار حياتي المهنية.

السفر التصفحالرياضة

اللغة العربية

اللغة الإنجليزية

عن نفسى

رئيس منطقة مبيعات

التعليم

الخبرات العملية

المعلومات الشخصية

اللغات

الهوايات

تاريخ الميلاد

١٩٨٠  / ٣  / ٥

العنوان

مصر  - الإسكندرية   - بشر  سيدى 

الحالة الأجتماعية

متزوج

الجيش

معفى نهائى

رخصة القيادة

نعم ( رخصة خاصة )

https://www.linkedin.com/in/ramy-elhenawy-971922196/


التواصل الفعال.

قائد فريق.

الإدارة و التنظيم.

الكمبيوتر و ميكروسوفت أوفيس.

إدارة الوقت.

حل المشكلات بفاعلية.

مهارة التفاوض والإقناع.

المهارات

شركة الشمعدان للصناعات الغذائية العمل فى :

مشرف شرق إسكندرية - مدير فرع سوهاج - مدير فرع الأقصر - مدير فرع أسوان - مدير قطاع جنوب الصعيد - مدير 

مبيعات الوجة القبلى.

تم العمل بالأفرع الأتية :

( ٢٠٠٣ - ٢٠٠٧ )

( ٢٠٠٩ )تدريب تنمية المبيعات - الهيئة العامة للأستثمار بالقاهرة.

( ٢٠٠٩ )تدريب إعداد القادة - الهيئة العامة للأستثمار.

( ٢٠١٠ - ٢٠١٣ )تدريبات جامعة المبيعات شيبسى على مدار ثلاث أعوام.

تدريبات التغيير & المدير القائد & إدارة الخطوط الأمامية (إدارة بيبسيكو للتدريب).

التدرب من خلال أكاديمية بيبسيكو للتدريب على مدار العام.

الخبرات العملية

الكورسات و التدريبات


